
1.  Eventbezogenes Profil 
erstellen.

3.  Interessante Gesprächspart-
ner auf einen Blick finden.

2. Interessen auswählen.

4.  Direkt Kontakt aufnehmen 
und ein persönliches Treffen 
vor Ort vereinbaren.

Mit congreet machen Sie aus jeder Ihrer Veranstaltungen ein wertvolles Customer-Networking-Event.

congreet vernetzt die Teilnehmer Ihrer Veranstaltung auf Basis gemeinsamer Interessen.
Damit erhöhen Sie nicht nur den Mehrwert für Ihre Teilnehmer und werten somit das Event auf, sondern erhalten gleichzeitig 

wertvolle Informationen über Ihre Kunden.

So können Sie Ihre Vertriebs- und Marketingaktivitäten noch besser auf Ihre Zielgruppe anpassen.

congreet für Teilnehmer

congreet easy networking 
für Kundenevents

congreet für Unternehmen

1. Veranstaltung erstellen. 

3.  In-App-Kommunikation zum 
Versenden von Informatio-
nen und Werbung.

2.  Schaffen Sie eine exklusive 
Community, zu der nur ein-
geladene Personen gehören.

4.  Erhalten Sie wertvolle 
Auswertungen über Ihre 
Kunden.

Teilnehmer

Gesamt Registriert 92%

2.780

Profilbesuche

Heute

210
Gesamt

1.9802.558
Mit Keywords 67%

1.714

Alle Veranstaltungen GesamtInteresse

Likes

1.135
Bookmarks

1.480

Aktivitäten gesamt

Logins + Kontaktaufnahmen + Likes
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Messe für Werbung und Kommunikation ITB Convention

Logins

5.947 Gesamt

+ 127

Heute Nachrichten

1.984 Gesamt

+ 360

Heute Termine

460 Terminanfragen

405

Bestätigt Chats

986 Kontaktaufnahmen

986

Aktiv

Ihre Vorteile

Sales

•  Erkennen Sie die aktuellen 
Interessen Ihrer Kunden und 
bereiten Sie sich gezielt darauf vor.

•  Bieten Sie Ihren Kunden die 
Möglichkeit, sich über Erfahrungen 
auszutauschen.

•  Vereinbaren Sie direkt 
Kundentermine auf dem Event. 

Kunden

•  Lernen neue, wertvolle Kontakte 
kennen

•  Haben die Möglichkeit sich schon 
vorab auf das Networking auf dem 
Event vorzubereiten.

•  Erhalten eine interessensbezogene 
Beratung.

Marketing

•  Planen Sie künftige Events noch 
kundenorientierter.

•  Schaffen Sie ein einzigartiges 
Networking-Erlebnis auf Ihren 
Veranstaltungen.

•  Erhalten Sie wertvolle 
Auswertungen über Ihre Kunden. 

Unternehmen

•  Etablieren Sie eine exklusive 
Kunden-Community.

•  Insights ermöglichen die Vertriebs- 
und Marketingaktionen auf 
Zielgruppe anzupassen.

•  Machen Sie aus jeder Ihrer 
Veranstaltungen ein wertvolles 
Networking-Event.


